
Das sind Ihre Aufgaben
 > Sie verkaufen unsere Roth Energiesysteme im dreistufigen Vertriebsweg an aktive  

Kunden und akquirieren erfolgreich neue Kunden und Projekte
 > für das Erreichen der gesteckten Ziele in Ihrer Region tragen Sie die Verantwortung
 > Sie beraten ausschreibende Stellen in allen technischen und kaufmännischen Fragen  

und setzen sich für die Platzierung unserer Produkte in den Bauvorhanden ein
 > Schnellauslegungen und Umschreibungen werden von Ihnen erledigt
 > zur Verkaufsunterstützung planen Sie Aktionen und Messen beim Kunden und  

begleiten diese vor Ort

Das bringen Sie mit
 > Sie verfügen über eine erfolgreich abgeschlossene Ausbildung zum Techniker/Meister 

(m/w/d) im Bereich Heizung/Lüftung/Klima oder ein erfolgreich abgeschlossenes Studi-
um im Bereich Energie- und Wärmetechnik, alternativ eine erfolgreich abgeschlossene 
kaufmännisch-technische Ausbildung (möglichst SHK-Branche) mit verkäuferischer 
Weiterbildung

 > die Arbeit im Außendienst ist Ihnen vertraut, Sie kennen die Marktverhältnisse sehr gut 
und besitzen gute Branchen-Kontakte

 > ein hohes Maß an Kundenorientierung und konzeptionelles Arbeiten zeichnen Sie aus, 
Sie arbeiten eigenständig, sind belastbar und bringen eine gehörige Portion Teamgeist mit

 > ein sicherer Umgang mit MS Office 365 und SAP ERP/SAP CRM rundet Ihr Profil ab

Das erwartet Sie
 >  ein familienfreundliches Umfeld: flexible Arbeitszeiten, mobiles Arbeiten,  

Gleitzeitkonten und Teilzeitmodelle 
 > eine strukturierte Einarbeitung mit intensiver Produktschulung
 >  vielfältige soziale Leistungen: Gesundheits- und Betriebssportangebote,  

betriebliche Altersversorgung, Bikeleasing
 >  ein attraktives Vergütungspaket: leistungsorientierte Entlohnung, Weihnachts-  

und Urlaubsgeld, 30-Tage-Jahresurlaub, renditeabhängige Erfolgsbeteiligung,  
tätigkeitsabhängige Zuschläge

 >  Firmen-PKW auch zur privaten Nutzung
 > eine Tätigkeit mit Aussicht: Weiterbildungs- und Entwicklungsperspektiven

Roth Industries GmbH & Co. KG

Wir suchen Verstärkung!

Sind Sie interessiert? Wir freuen uns  
auf Ihre Bewerbung! Bitte nennen Sie  
auch Ihre Gehaltsvorstellung und Ihren 
frühesten Einstiegstermin. 
  
Roth Industries GmbH & Co. KG  
Personalleiter Michael Donges  
Am Seerain 2  
35232 Dautphetal  
Tel. 06466/922-153
 
oder per E-Mail an 
bewerbung@roth-industries.com

Weitere Informationen erhalten Sie 
unter www.roth-industries.com

Roth Werke, Roth Composite Machinery, Roth Hydraulics, Roth Plastic Technology,  
Roth Services, Roth Umwelttechnik, Becker Plastics

www.roth-industries.com

Roth Industries: Eine Gruppe – viele Stärken

Familiär, dynamisch, verantwortlich –  
für diese Grundsätze steht das Familien-
unternehmen Roth Industries.  
Mit 28 Produktions- und Vertriebsnieder-
lassungen ist Roth rund um die Welt tätig. 
Über 1.400 Mitarbeiter entwickeln, 
produzieren und vermarkten kunden- 
und zukunftsorientierte Produkte und 
Services der Gebäude- und Industrie-
technik. Wir legen Wert auf nachhaltiges 
und verantwortungsvolles Handeln – bei 
Mensch und Umwelt.

Sie sind eine energiegeladene Verkäufernatur, sind überzeugungsstark, kommunikativ 
und mögen den persönlichen Kontakt zu Kunden? Das ist Ihre Chance! Werden Sie Teil 
unseres Verkaufsteams im Außendienst der Roth Werke GmbH in Dautphetal-Buchenau 
als

Technischer Vertriebsmitarbeiter (m/w/d)
(Verkaufsgebiet Südwest, Raum Stuttgart bis Bodensee)


